
Admina Vendorプラン
データを活用して、SaaSコスト削減にコミット

3分 で分かる



購買・契約パートナー

Admina Vendorプランとは

プロダクト

Admina Vendorプランとは、SaaSの購買フローや契約内容を最適化する
SaaSのコスト削減保証サービスです。

専任の購買・契約パートナーが伴走し、総合的なSaaS管理を実現します。



Vendorプランの特徴

年間費用の
10%削減

コスト削減を
100%保証

社内SaaSの
網羅的な可視化

購買パートナーが契約内容
を最適化し、年間SaaS費用
の約10%を削減します。

削減金額が基準に満たない
場合は返金され、リスク
無しで開始可能です。

支出データやアクセス履歴な
ど様々なデータから、社内の
利用SaaSを可視化します。

VendorプランではSaaSのコストを削減し、社内のSaaS利用を可視化することで、
最適なSaaS管理を実現します。



SaaSの購買〜契約まで一元管理

ベンダーとの交渉代行

価格ベンチマークの収集

契約情報の一元管理

活用状況のモニタリング

未利用アカウント・SaaSの棚卸し

他社での価格データをベンチマークにして、最適な意思決定を支援します。

購買パートナーとして、ベンダーとの交渉を代行。価格の最適化を実現します。

各SaaSの契約内容を一元管理。うっかり更新を防ぎ、計画的な更新を行います。



契約中のSaaSがどのくらい活用されているか、アクティビティデータを収集します。

利用率の低いユーザーに対してSlack上でヒアリングを行うことで過剰なライセンスを
防ぎます。活用されていないSaaSも検知します。

導入検討

交渉

契約締結

活用

棚卸し

契約更新



価格ベンチマークの収集

他社での購買データやディスカウント情報を踏まえて、最適な意思決定をサポートします。

■Google Workspaceの契約更新で、より安くなるような方法はないか？

このプラン・ライセンス数の場合、代理店Aが最もコストを抑えられる
可能性が高く、これぐらいの割引率まで交渉できる可能性が高い。

■Hubspotを導入しようとしているが、他社だとどの程度の割引を受けているのか？

同じ規模で契約している他社だと、xx%〜xx%程度の割引を受けている。
月契約ではなく、年間契約にすることで割引の交渉がしやすくなる。



ベンダーとの交渉代行
購買パートナーとして、導入時や契約更新時の価格交渉を代行します。
（方針や文面のシェアのみ行い、交渉は自分達で行う形式でも可）

１．SaaS管理者の手間をかけずに、徹底した交渉

２．他社での購買データをベンチマークに、最適な交渉戦略を決定

３．計画的に交渉を進めることで交渉成功率の向上



SaaS契約情報の一元管理
Admina上で社内のSaaSカタログを可視化します。契約内容も一元管理し、漏れがなく
計画的な更新を実現します。



利用データに基づいた棚卸し

退職アカウント検知

未利用アカウント

検知

利用率の低いSaaSを発見

Slackで棚卸しのヒアリング

アカウント削除

アカウント削除

利用継続 or 解約
の意思決定

SaaSの利用データを
モニタリング

各SaaSの利用データを収集し、未利用者のアカウントを特定することで、過剰なライセンスに
なってしまうことを防ぎます。
SaaS自体の利用率が低い場合は、解約するという意思決定も含めて支援します。



導入事例：株式会社グロービス様

株式会社グロービス様

他社の購買データをもとに交渉し約61万円の削減

SaaS年間支出額を約187万円削減！
返金保証でノーリスクのため、社内調整も円滑に

MAツール

未利用アカウントの検知と棚卸しで約72万円の削減

契約プランの見直しで約54万円の削減

デザインツール

エラー検知ツール



コスト削減額を調べる サイトを詳しく見る

マネーフォワードi株式会社
Mail : bizdev@i.moneyforward.com
URL : https://admina.moneyforward.com/jp/vendor

お気軽にお問い合せください！

https://share.hsforms.com/1T_bXQAy5TEyD5BymWYpNjw55w4a
https://admina.moneyforward.com/jp/vendor
https://admina.moneyforward.com/jp/vendor

